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本日の内容

2011年度は反転攻勢の年

（1） ケアネットの現状と今期の見通し

（2） 今期の黒字化に向けて

（3） 成長に向けて

11
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創業期からの売上高・営業利益・当期純損益の推移

ケアネットの現状

売上高

営業損益

当期純損益単位：百万円

2004/3期 2005/3期 2006/3期 2007/3期 2008/3期 2009/3期 2010/3期
1166期期

2011/3期

66期間黒字化期間黒字化

eDTL,eRにより売上・利益成長を果たす

マザーズ上場

22

1177期計画期計画
2012/3期計画
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99期期 1010期期 1111期期 1212期期 1313期期 1414期期 1515期期

eDTL,eRの売上減
少により赤字転落

22期間期間赤字赤字転落転落

この期間に次の施策を打
つことが遅れ

売上減少の時期に、投資増
という状況に陥る

今期は黒字化へ
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12/312/3期期

790790

250250

331331

312312

ケアネットの現状
- サービス別売上高の推移 -
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07/307/3期期 08/308/3期期 09/309/3期期 10/310/3期期 11/311/3期期

売上高（百万円）売上高（百万円）

① eDTL・TV/DVDの売上減少とレジステのサービス中止により業績低迷① eDTL・TV/DVDの売上減少とレジステのサービス中止により業績低迷

② 当期は新サービスの投入により、売上成長を図る② 当期は新サービスの投入により、売上成長を図る

2,2,470470
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249249

265265

33

製薬企業
向けｻｰﾋﾞｽeReRＴＭＴＭ

その他その他

DVD/DVD/VODVOD

WebWebサービスサービス

eDTLeDTL®®

全社全社2,2,146146

MRMRPlusPlus®®

MALSMALS®®

363644

9999

1,1021,102

987987

794794
715715

527527

2,2,617617

1,6291,629

472472

442442

415415

398398

失注失注

失注失注

2,2,649649

2,2,173173

ﾚｼﾞｽﾄﾘｰｽﾃｰｼｮﾝﾚｼﾞｽﾄﾘｰｽﾃｰｼｮﾝ®®

374374

341341

eReRＴＭＴＭ

その他その他

TV/DVDTV/DVD

WebWebサービスサービス

eDTLeDTL®®
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ケアネットの現状
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単位：百万円 単位：人
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- コスト面（売上原価および販管費）の推移 -

外注粗利 注2

一般経費（原価含）

人件費 注4

ドットコム投資 注3

開発投資

● 人員数 注1

11/3期 12/3期予算

11 一般経費は、本社移転、一般経費は、本社移転、MALSMALS®®、中、中

国関連費用等による一時費用が増加国関連費用等による一時費用が増加

前期前期前期

当期当期当期

ドットコム投資、一般経費は前期に比ドットコム投資、一般経費は前期に比
べ抑制べ抑制

11

33 新サービス開発（新サービス開発（ MALSMALS®® ・・MRPlusMRPlus®®））

には積極投資には積極投資

22 希望退職により人件費は減少希望退職により人件費は減少

●

● ● ● ●

●

成長に向けた人員の確保（人件費増）成長に向けた人員の確保（人件費増）22

開発投資（ソフトウエア/●
Cashベース）

44

●

●

●

●

●

積極投資しながらも、コストを前期並に維持積極投資しながらも、コストを前期並に維持
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本日の内容

2011年度は反転攻勢の年

（1） ケアネットの現状と今期の見通し

（2） 対処すべき課題と今期の黒字化に向けて

（3） 成長に向けて

55
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対処すべき課題はシンプル

当期に黒字化当期に黒字化

66

対処対処

MRPlus®による売上増MRPlus®による売上増

MRPlus®の成長MRPlus®の成長

eディテーリング®による売上維持eディテーリング®による売上維持

中国展開中国展開

MALS®MALS®

医楽座医楽座

総合医療メディアの確立総合医療メディアの確立

中期で成長中期で成長
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MRPlus®（エムアールプラス）による売上高増加

既に製薬企業既に製薬企業

20112011年１～３月年１～３月

パイロット導入パイロット導入

中中 期期

上上 期期 下下 期期

当当 期期前前 期期

今期の黒字化に向けて

製薬企業製薬企業22社から予算枠社から予算枠
3.23.2億円を獲得億円を獲得

20112011年４月～年４月～

22社に導入社に導入
来期・中期における成長来期・中期における成長

20122012年度以降年度以降

77

今期は確実にオペレーション今期は確実にオペレーション
を実施し獲得予算を売上に変を実施し獲得予算を売上に変
えていくえていく

11

この夏から本格営業を開始し、この夏から本格営業を開始し、
来期からの成長につなげる来期からの成長につなげる22

成果検証を基に成果検証を基に
本格営業開始本格営業開始
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MRPlus®（エムアールプラス）による売上高増加

M社

製薬企業30社 2.5億円×

製薬企業20社 2億円×

M社

ケアネット

製薬企業20社 2億円×

市場拡大とシェア獲得を狙う市場拡大とシェア獲得を狙う市場拡大とシェア獲得を狙う

88

独占放送独占放送独占放送

製薬企業の広告露出機会を創出製薬企業の広告露出機会を創出製薬企業の広告露出機会を創出

複数の放送チャンネル複数の放送チャンネル複数の放送チャンネル
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本日の内容

2011年度は反転攻勢の年

（1） ケアネットの現状と今期の見通し

（2） 対処すべき課題と今期の黒字化に向けて

（3） 成長に向けて

99
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総合医療メディアの確立

MM 社社

Q&A
ニュース＆ジャーナル

コンシェルジェ

転職・求人情報

ＳＮＳ

医師に喜ばれる媒体をどれだけ積み上げられるかの勝負医師に喜ばれる媒体をどれだけ積み上げられるかの勝負

本 屋
本本 屋屋

MRPlusMRPlus®®SNSSNS

転職・求人情報転職・求人情報

動画メディア動画メディア
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・採用難

・医師の病院
離れ

新サービス MALS®（マルス）

若手医師を育て救急の現場へ若手医師を育て救急の現場へ

１１..医学生採用を支援医学生採用を支援

２２..指導医による教育の支援・代行指導医による教育の支援・代行

1111

MALSMALS®®((マルスマルス))が解決するものが解決するもの

特に救急が逼迫

医師不足

３Ｋの職場

・医療事故

・医療訴訟

・生活破綻

大病院の大病院の
悪循環悪循環
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株式会社フェ－ズワンとの業務提携

1212

ケアネット
株式会社

フェーズワン

20112011年４月年４月1919日日
業務提携業務提携

転職支援サービスの開始転職支援サービスの開始11

CNの10万人の会員にアプローチCNの10万人の会員にアプローチ

22 MALS®の販売力強化MALS®の販売力強化

フェｰズワン社の病院ネットワークを利用フェｰズワン社の病院ネットワークを利用

33 「がん＠魅せ技」コンテンツの利用「がん＠魅せ技」コンテンツの利用

がん領域の会員を増やし売上増に繋げるがん領域の会員を増やし売上増に繋げる
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急成長する中国医薬品市場
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単位：兆円

1313

2525万人万人 VSVS 200200万人万人

55人人 VSVS 3131人人

医師の数医師の数 ：：

MRMR11人に対人に対する医師数する医師数 ：：
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中国展開に向けた合弁会社の設立

1414

ケアネット

合弁会社
（香港）

事業会社を管理運営

100％子会社
（上海）

事業会社として中国ビジネスを展開

Xinhua Telecom

（上海）
ICP Provider

業務提携

医薬品企業を主たる顧客としたプロモーション支援事業医薬品企業を主たる顧客としたプロモーション支援事業

医師を主たるユーザーとした継続医学教育支援事業医師を主たるユーザーとした継続医学教育支援事業

日中間の医師交流支援事業日中間の医師交流支援事業などなど

をを20122012年から順次展開年から順次展開

Xinhua Financial
Network Limited

（香港）
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本書には、当社に関連する見通し、計画、目標などの将来
に関する記述がなされています。これらの記述は一定の前
提（当社が現在入手している情報や予測）を基に作成されて
おり、その前提が不正確なものであったり、将来実現しない
という可能性もございます。

また、当社以外の企業等に関わる情報については、公開情
報等から引用したものであり、その情報の内容の正確性を
当社が保証するものではありません。


